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Kalodata.comは世界トップレベルの技術を誇るデータ分析プラットフォーム。
創業メンバーは、ByteDance（TikTok運営企業）、Alibaba、Lazadaなど、世界有
数のEコマース企業で豊富な経験を積んだエキスパートで構成され、テクノロジーの力
で業界を盛り上げていく！
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• 所在地

香港法人：香港九龍觀塘區鯉魚門道 2 号 新城工商中心517室

日本法人：東京都渋谷区道玄坂1-10-8 渋谷道玄坂東急ビル2F-C

その他海外拠点：タイ、ベトナム、スペイン、インドネシア

• 代表者：暢 若寒

• 従業員：60人（2025年9月時点）

• 創立：2022年7月

• 資本金：約４億200万円



会社沿⾰

2022.07
事業開始

2023.09
アメリカ・中国展開

2024.08
登録人数100万

2022.10
東南アジア進出

2024.07
モバイルアプリ公開

2024.09
インドネシア
千人イベント開催
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2025.01～
ベトナム・タイなど
イベント開催

2025.06
登録人数200万
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2025.07
日本市場進出



日本でも期待できるTikTokショップ
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（単位：兆円）

17.2

29

2023 2025（予測）

日本のEコマース市場規模

日本のEコマース市場は世界４番目
に大きく、年率７～8％の堅調な伸
びが予測されている。

TikTok Shop グローバル
GMVの年間推移
（単位：億ドル）

成長率100％

163

（4.98兆円）

2023 2024

また、2025年上半期のグローバル
GMVは前年同期比で100％増加。

332

（2.45兆円）

TikTok日本のアクティブユーザー

TikTok Shopでのレピート率
(2025年2月時点)

81.３％

TikTok Shopの成功パターン
動画→商品発見→購入・決済

一つのアプリ内でシームレスに完了

3900万人

伸び続ける日本EC市場において、TikTok Shopはきっと新しい嵐を起こす。

同時点でInstagramのユーザー数は3300万人
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従来型ECからコンテンツコマースへの構造的変化。

従来型EC

キーワード検索+
ユーザー購買行動タグ

需要と購買行動を喚起

ライブ配信やショート動画
などの新しいコンテンツを
継続的に配信

商品選定・価格設定・
運営効率に工夫

ユーザー興味・行動タグ

コンテンツ

商 品

マッチング

コンテンツ

コマース
顧客

商品

購入
シーン

コンテンツへの洞察を深め、集客力を大幅に高め、持続的な販売成長を支援する
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業界の課題

マッチング

マッチング

商 品

TikTok Shopの最適ツールKalodataを紹介します！
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ショップ
戦略

マーケティング

商品戦略

コンテンツ

クリエイター

ショート動画

ショッピング
モール

ライブコマース

売上を伸ばすカギはデータにあり！
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自社運営

競合商品

隠れヒット商品

ポテンシャル
カテゴリー
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市場選択から販売手法まで、想像以上にデータが役に立つ。



他社比較からわかるKalodataの強さ
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月間アクティブユーザー数の推移（万人）

Kalodata 他社

データ出典：Google Similar Web

56%

アメリカ

Kalodata 他社

地域別アクセスシェア
(2024年9月～2025年8月)

63%

インドネシア

80%

イギリス

70%

タイ



Kalodataの導入事例

ECアフィリエイター

ブランドクライアント

化粧品・スキンケア 食品 家電製品 デジタル

スマホ・デジタル デジタル 家電製品 グローバルECリーダー

アメリカのクリエイター
@Therealsamraat

アメリカのMCN

Hotstar
アメリカのMCN 人気クリエイター

ベトナムのTSP インドネシアのMCN インドネシアのTSP タイのMCN

デジタル

食品

最適なクリエイターの発見・提携により
6か月で売上10億円達成

日本の某アパレル販売者は、Kalodataを活用してTikTok Shopで
の市場分析を実施。トレンド分析とクリエイター提携により、わず
か6ヶ月で10億円以上の売上を達成。

マレージアのEC教育機関

マレージアのTSP

市場分析機能を活用し最適なタイミングで商品を投入
4か月で売上4億4000万円達成

某健康食品販売者は、トレンド分析機能を活用し、TikTok Shopでの
市場ニーズを調査。コラーゲンペプチドパウダーの需要を発見しマーケ
ティングを展開。4ヶ月で約4億4000万円の売上を達成。
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メーカー様

競合の動向を知りたい

解決できる課題一例

自社と相性がいいクリエイターを探したい

長いライブコマースを効率よく検証したい

クリエイター様

売れる商品を探したい

売れる動画のヒントをもらいたい

エイジェンシー様

API連携して、自社商品のパワーアップを狙いたい

プロポーザルでディープなデータ分析で、競合他社との差別化をしたい
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データ分析に必要な機能が揃ったALL IN ONEプラットフォーム

市場トレンドを把握。有望
な商品・カテゴリーを発見

マーケティング戦略

コンテンツ制作とマーケ
ティング分析を自動化し、
効果的な配信を実現

高機能AIサービス

人気ショップの特徴・価格帯
・販売戦略を多角的に分析

データによって売上を促進す
るコンテンツ戦略への提言

コンテンツ分析

絞り込み機能を組み合わせ
て、適合のクリエイターを
選定

Kalodataが選ばれる理由

競合ショップ分析

クリエイター提携 広告効果分析
人気コンテンツ・素材・商
品を分析し、自社の広告戦
略を最適化
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マーケティング戦略

• 全カテゴリー網羅

３階層の商品カテゴリーで絞り込み、自分のビジ
ネスに合うカテゴリーを見つける。

• 未開拓ニッチ市場発見

リアルタイムの収益・成長率・競合数から、ブル
ーオーションや急成長トレンドを素早く特定。

• 施策立案をサポート
カテゴリーごとにトレンドや売れるタイミングを把
握し、効果的な打ち手を展開。
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競合ショップ分析

• 競合ショップを特定

３階層の商品カテゴリー、商品価格、ショップタ
イプ、GMVトレンド、期間などに対応。

• 徹底的なデータ分析

豊富で質の高いデータをもとに、競合ショップ
を確認し、学習や分析に活用する。

• 販売戦略の判断材料に
各商品の客単価および販売数量を可視化し、販売経
路ごとの、 具体的な取引金額を分析可能。
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コンテンツ分析

• 動画・ライブ配信の指標を可視化
コンテンツごとの売上・視聴数・使用されたハッ
シュタグ・TikTokリンク・投稿時間・クリエイ
ター情報・類似動画が確認できる。

• ４億以上のコンテンツが活用可能
豊富な条件で絞り込み、売れる動画の尺・広告視
聴割合・スクリプトなどの成功要因を特定し、自
社のコンテンツ戦略に活かす。
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クリエイター提携

• 世界中2.5億人のクリエイターをカバー

３階層の商品カテゴリー、商品価格、ショップタ
イプ、GMVトレンド、期間などに対応。

• 多彩な絞り込み機能でマッチング

コンテンツ別取引状況・トレンド、MCN機関と
の提携状況、エンゲージメント率などで特定。

• クリエイター連絡を効率化
クリエイターの連絡先をピンポイントに抽出し、
一括エクスポート可能。提携活動への最短ルー
トを提供。
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広告効果分析

• 業界初の広告識別機能
市場の広告動向を網羅的かつ自動的に「可視化」。
競合の動きや新たなトレンドを見逃さない。

• 読みやすい広告コア指標

広告のパフォーマンスを測定する視聴比率・
ROASなどを抽出・分析（絞り込み検索可能）。

• データで広告戦略をサポート
トレンドを反映したデータにより、リスクを抑え
つつ、効率の高い広告投下の実現を可能に。
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⾼機能AIサービス

• 動画内容を瞬時に分析
人気動画をAIが徹底分析。動画の構成・セ
リフ・カメラワーク等を解読。そのスクリ
プトが丸見えになる。

• 動画構成を自動生成

セールスポイントや顧客属性を設定すれば、
新しい動画の構成やセリフを自動で生成！
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⾼機能AIサービス

• 商品レビュー分析

AIによる顧客の本音の分析を通じ、勝ち筋の
商品選び・消費者に寄り添ったPRをサポート。
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• データ駆動の客層研究

性別・年齢層・地域・使用言語など、クリエ
イターのフォロワー属性を多角的に可視化。



⽇本市場の今後の展開
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KaloClip
KaloGoods

Kalo Family

2025年7月～
TikTokデータ分析
プラットフォーム

Amazonデータもリリース予定 2025年年内（予定）
クリエイター一斉送信ツール

☆ Coming Soon
AIコンテンツ制作支援

☆ Coming Soon
Eコマースに精通した
AIエイジェント

☆ Coming Soon
サプライチェーン管理世界のEC関連者を繋いで盛り上げていきます
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会社名：

株式会社Kalowave Japan

お問い合せ

LINE公式アカウント

カスタマーサポート：

kalodata_jp@kalowave.com


